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REGULAMIN  PROWDZENIA NEGOCJACJI

prowadzących do wyboru najemcy/najemców miejsc przeznaczonych 
na kompleksową usługę gastronomiczną w Kraków Arenie

§ 1

Regulamin normuje procedurę i warunki negocjacji, przeprowadzonych przez Komisję powołaną przez Zarząd Agencji Rozwoju Miasta S.A. z siedzibą w Krakowie przy ul. Floriańskiej 31 (zwaną dalej Ogłaszającym).

§ 2

1. Prowadzenie negocjacji ma doprowadzić do wyłonienia najemcy/najemców miejsc przeznaczonych do świadczenia usług gastronomicznych w obiekcie Kraków Areny położonej przy ul. Lema 7 w Krakowie (Kraków Arena) w podanych niżej zakresach.

2. Ogłaszający zamierza wyłonić najemcę/najemców miejsc przeznaczonych do prowadzenia działalności gastronomicznej w następujących zakresach:

a) obsługi całorocznej kawiarni na poziomie „0” umiejscowionej przy Małej Hali,

b) cateringu dla widzów na poziomie A i C Kraków Areny,

c) cateringu dla widzów na poziomie B Kraków Areny (loże i miejsca VIP).

3. Ogólny opis Kraków Areny wraz z zestawieniem możliwych do zaadaptowania powierzchni dla działalności gastronomicznej zawiera Załącznikach do niniejszego Regulaminu.

4. Wizja lokalna pomieszczeń gastronomicznych w Kraków Arenie możliwa będzie tylko po zgłoszeniu uczestnictwa na adres gastronomia@krakowarena.pl do dnia 13.03.2014r. (czwartek) do godziny 12.00. Wizja lokalna odbędzie się 13.03.2014 (czwartek o godzinie 13.00).

5. Osoby zainteresowane wzięciem udziału w negocjacjach obowiązane są do złożenia wniosku o dopuszczenie do wzięcia udziału w negocjacjach w terminie do 19.03.2014 r. do godziny 14.00. W formie elektronicznej na adres gastronomia@krakowarena.pl lub w formie papierowej na adres Agencja Rozwoju Miasta SA ul. Floriańska 31, 31-019 Kraków
6. Zaproszenie do wzięcia udziału w negocjacjach oraz uczestnictwo w negocjacjach nie stanowi oferty Ogłaszającego i nie może być podstawą żadnych roszczeń ze strony Uczestnika o zawarcie umowy najmu. 

7. Każdy z Uczestników ponosi koszty związane prowadzonymi negocjacjami i nie przysługuje mu prawa do domagania się od Ogłaszającego zwrotu ani całości ani jakiejkolwiek części.

8. Ogłaszający może w każdym czasie zakończyć negocjacje i odstąpić od wyboru najemcy/najemców bez podawania przyczyn.  

9. Negocjacje składają się z dwóch etapów:

a) pierwszego, w którym w oparciu o ustalone kryteria zostanie dokonana wstępna selekcja  Uczestników,

b) drugiego, w którym z zaproszonymi Uczestnikami Ogłaszający będzie prowadził negocjacje dotyczące warunków najmu, w szczególności stawek czynszu najmu.

§ 3
1. Każdy zainteresowany może złożyć wniosek o dopuszczenie do wzięcia udziału w negocjacjach w każdym z zakresów, o których mowa w §2 ust. 2. 

2. Wniosek o dopuszczenie do wzięcia udziału w negocjacjach powinien zawierać w szczególności:

a) deklarację uczestnictwa w postępowaniu ze wskazaniem wybranego zakresu lub zakresów, o których mowa w §2 ust. 2,

b) imię i nazwisko/nazwę firmy, nr NIP i dane adresowe i rejestrowe wraz osobą upoważnioną do reprezentacji, w przypadku podmiotów reprezentowanych przez pełnomocników – dokument pełnomocnictwa;

c) referencje za okres do trzech lat wstecz na organizację i prowadzenie usług gastronomicznych w wybranym zakresie:

i. dla kawiarni poziom 0: minimum dwuletnie doświadczenie w prowadzeniu tego typu obiektu,

ii. dla cateringu na poziomie A i C:  potwierdzone dwuletnie doświadczenie w prowadzeniu punktów gastronomicznych w obiektach użyteczności publicznej dla obsługi minimum 2000 osób dziennie,

iii. dla cateringu na poziomie B: potwierdzenie przeprowadzenia obsługi cateringowej dla minimum 35 imprez o liczebności minimum 200 osób każda przez ostanie dwa lata.

d) wskazanie sprzętu/wyposażenia oraz składu osobowego koniecznego do należytego świadczenia usług gastronomicznych w wybranym we wniosku zakresie wraz z zobowiązaniem do jego zapewnienia w okresie najmu,

e) propozycję menu wraz z podanym zakresem (przedział od do) cen dla poszczególnych pozycji asortymentowych,

f) Oświadczenie o akceptacji postanowień niniejszego regulaminu.

3. Po upływie terminu składania wniosków, o którym mowa w ust. 1, Komisja dokonuje oceny złożonych wniosków. W każdym z zakresów określonych w §2 ust. 2 dokonuje się osobnej oceny. 

4. Każdy z członków komisji dokonuje oceny złożonego wniosku złożony w odniesieniu do referencji, wykazu sprzętu/wyposażenia, propozycji menu oraz podanego zakresu cen poszczególnych pozycji asortymentowych na formularzu oceny Uczestnika, przyznając punkty w skali od 0 do 5.  Formularze oceny uczestników stanowią załączniki do protokołu z negocjacji.

5. Po przeprowadzeniu oceny wniosków sporządza się w każdym z zakresów określonych w §2 ust. 2 listę rankingową Uczestników.

6. Do drugiego etapu negocjacji Komisja zaprasza określoną przez siebie liczbę Uczestników, nie mniejszą niż 6 w każdym z zakresów określonych w §2 ust. 2, posiadających największą liczbę punktów, chyba że wpłynęła mniejsza ilość ofert dla danej części. W zaproszeniu do drugiego etapu negocjacji komisja zwraca się do Uczestników o wskazanie wstępnej propozycji warunków o których mowa w §4 ust. 5 lit. a) i b) oferowanych przez Uczestnika.

§ 4

1. Negocjacje  prowadzi Komisja.

2. Negocjacje odbywają się w terminie i miejscu podanym w zaproszeniu do negocjacji.

3. Negocjacje mogą toczyć się zarówno w siedzibie Ogłaszającego jak i w każdym innym miejscu ustalonym przez strony.

4. Negocjacje będą prowadzone z każdym Uczestnikiem oddzielnie.

5. Przedmiotem negocjacji będą warunki świadczenia przez Najemcę usług gastronomicznych oraz określone przez Ogłaszającego warunki umowy najmu, a w szczególności:

a)  wysokość opłat ponoszonych na rzecz Ogłaszającego składających się ze stałego czynszu miesięcznego oraz zmiennej opłaty wynikającej z podanej wartości procentowej od obrotu/przychodu operatora gastronomicznego,

b) czas trwania umowy.

W zaproszeniu do wzięcia udziału w negocjacjach lub w toku negocjacji Komisja może w/w zakres negocjacji zmniejszyć lub rozszerzyć, informując o tym Uczestników. 

6. W trakcie negocjacji Komisja może zwrócić się do uczestników o zorganizowanie degustacji produktów, które mają być oferowane w okresie najmu.

7. Negocjacje uważa się za zakończone wynikiem negatywnym, jeżeli żaden z Uczestników nie przystąpił do negocjacji lub w ich wyniku nie złożył oferty, albo gdy Ogłaszający zamknął procedurę bez wyboru najemcy, informując o tym zaproszonych Uczestników w formie pisemnej lub elektronicznej.

8. Po zakończeniu negocjacji Uczestnicy zostaną zaproszeni do złożenia pisemnych ofert. W zaproszeniu zostaną wskazane informacje dotyczące wymaganych elementów i treści oferty, terminu związania ofertą oraz sposobu sporządzenia oferty. W zaproszeniu do składania ofert zostaną również przedstawione kryteria ich oceny wraz z uszczegółowionym projektem umowy.

9. Na podstawie złożonych ofert Komisja dokonuje ich oceny w oparciu o kryteria oceny wskazane w zaproszeniu do składania ofert. 

10. Wyboru najkorzystniejszej oferty dokonuje Zarząd Ogłaszającego na podstawie opinii i rekomendacji Komisji.

11. Ogłaszający może dopuścić przeprowadzenie dodatkowych negocjacji z uczestnikiem, którego oferta została wybrana, celem doprecyzowania  szczegółowej treści umowy.

§ 5

1. Czynności związane z przeprowadzeniem negocjacji wykonuje Komisja powołana przez Zarząd Ogłaszającego.

2. Pracami Komisji kieruje Przewodniczący.

3. Komisja działa na podstawie niniejszego Regulaminu prowadzenia negocjacji oraz w granicach obowiązujących przepisów prawa. 

§ 6

1. Komisja ma obowiązek traktować wszelkie materiały i informacje otrzymane w związku z negocjacjami jako poufne.

2. Komisja ma obowiązek działać obiektywnie, wnikliwie i starannie, mając na względzie dobro Ogłaszającego.

3. Członkami Komisji nie mogą być osoby, które:

1) pozostają w związku małżeńskim albo w stosunku pokrewieństwa lub powinowactwa w linii prostej, pokrewieństwa lub powinowactwa w linii bocznej do drugiego stopnia albo są związani z tytułu przysposobienia, opieki lub kurateli z uczestnikiem, jego przedstawicielem lub członkami organów, przystępujących do rokowań,

2) przed upływem trzech lat od daty wszczęcia rokowań były w stosunku pracy lub zlecenia z uczestnikiem albo członkami władz osób prawnych przystępujących do negocjacji,

3) pozostają z uczestnikiem w takim stosunku prawnym lub faktycznym, że może to budzić uzasadnione wątpliwości, co do ich bezstronności.

4. Członkowie Komisji podpisują stosowne oświadczenie.

5. W przypadku stwierdzenia, że członek Komisji jest powiązany z którymkolwiek z uczestników, jest on obowiązany bezzwłocznie złożyć rezygnację z udziału w negocjacjach.

§ 7

W zakresie nieunormowanym postanowieniami Regulaminu zastosowanie mają warunki ogłoszenia i przepisy kodeksu cywilnego. 

§ 8

Spory na tle wykonania zobowiązań wynikających z treści niniejszego Regulaminu, poddaje się pod rozstrzygnięcie Sądu właściwego dla miejsca siedziby Ogłaszającego.

§ 9

1. Każdy z uczestników przystępujących do negocjacji związany jest treścią niniejszego Regulaminu.

2. Uczestnik, składając wniosek o dopuszczenie do wzięcia udziału w negocjacjach akceptuje treść niniejszego Regulaminu przyjmuje jednocześnie obciążające go zobowiązania, zgodnie z Regulaminem.

§ 10

Regulamin niniejszy obowiązuje od dnia jego przyjęcia, tj. od dnia …………..r.

Zestawienie  Załączników
1. GASTRO_01_21602
2. GASTRO_02_95479
3. GASTRO_A1_20784
4. GASTRO_A2_22946
5. GASTRO_B1_34968
6. GASTRO_B2_51547
7. GASTRO_C1_52360
8. GASTRO_C2_15052
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